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ÍÀÐÎÄÎÌ-ÐÅÖÈÏÈÅÍÒÎÌ

Â ñòàòüå îñâåùåíà ïðîáëåìà èçìåíåíèÿ êîíöåïòóàëüíîãî
ñëîÿ çàèìñòâîâàíèÿ ïîä âëèÿíèåì êàðòèíû ìèðà ñèñòåìû-
ðåöèïèåíòà. Àíàëèç ðóññêîãî è ÿïîíñêîãî àíãëèöèçìîâ, ïðî-
òîòèïîì êîòîðûõ ÿâëÿåòñÿ ñëîâî ‘business’, ïîêàçàë, êàê ýëå-
ìåíòû ÷óæîãî ÿçûêîâîãî ñîçíàíèÿ, ïðèíåñåííûå â ÿçûê âìå-
ñòå ñ åäèíèöåé, ïðèñïîñàáëèâàþòñÿ ê îñîáåííîñòÿì êîíöåï-
òóàëèçàöèè äåéñòâèòåëüíîñòè íàðîäîì.

Êëþ÷åâûå ñëîâà: ëåêñè÷åñêîå çàèìñòâîâàíèå, îñîáåííîñòè
êîíöåïòóàëèçàöèè, êîíöåïò, âçàèìîäåéñòâèå êàðòèí ìèðà,
ñåìàíòè÷åñêàÿ àññèìèëÿöèÿ.

Ñîâðåìåííûå ëèíãâèñòû (íàïðèìåð, Å.Â. Óðûñîí [1]) îòìå÷àþò, ÷òî ÿçû-
êîâîå çàèìñòâîâàíèå ïðåäñòàâëÿåò ñîáîé ìíîãîïëàíîâîå ÿâëåíèå, ñîñòîÿ-
ùåå èç ïîâåðõíîñòíîãî è ãëóáèííîãî ñëîåâ. Ïðè êîíòàêòàõ äâóõ íàðîäîâ èç
îäíîãî ÿçûêà â äðóãîé ïîïàäàþò ëèíãâèñòè÷åñêèå ýëåìåíòû (ëåêñè÷åñêèå
åäèíèöû, ãðàììàòè÷åñêèå ÿâëåíèÿ, ñèíòàêñè÷åñêèå ñòðóêòóðû è òàê äà-
ëåå), êîòîðûå ôîðìèðóþò ïîâåðõíîñòíûé ÿðóñ çàèìñòâîâàíèÿ. Âìåñòå ñ ÿçû-
êîâûì ìàòåðèàëîì ïåðåíîñÿòñÿ êîíöåïòû ÷óæîé êàðòèíû ìèðà, ýëåìåíòû
÷óæîãî ÿçûêîâîãî ñîçíàíèÿ, ñêðûòûå ñìûñëîâûå ñòðóêòóðû, òî åñòü ÷àñòü
êàðòèíû ìèðà íàðîäà-äîíîðà, êîòîðûå ñîñòàâëÿþò ãëóáèííûé ñëîé çàèì-
ñòâîâàíèÿ [2, ñ. 14–15]. Â ÿçûêå-ðåöèïèåíòå ýëåìåíòû ïîâåðõíîñòíîãî è
ãëóáèííîãî ñëîåâ âèäîèçìåíÿþòñÿ, ïðèñïîñàáëèâàÿñü ê ñòðóêòóðíûì îñî-
áåííîñòÿì ïðèíèìàþùåé ñèñòåìû, ñïîñîáó êàòåãîðèçàöèè äåéñòâèòåëüíîñ-
òè ýòíîñîì.

Â äàííîé ñòàòüå íà ïðèìåðå ôóíêöèîíèðîâàíèÿ àíãëîÿçû÷íîé åäèíèöû
‘business’ â ðóññêîì (‘áèçíåñ’) è ÿïîíñêîì (‘áèäçèíýñó’) ÿçûêàõ áóäåò ïîêàçà-
íî, êàêèì îáðàçîì ýëåìåíòû ÷óæîãî ÿçûêîâîãî ñîçíàíèÿ, ïðèíåñåííûå
â ñèñòåìó âìåñòå ñ çàèìñòâîâàííîé åäèíèöåé, èçìåíÿþòñÿ â òîé èëè èíîé
ñòåïåíè ïîä âëèÿíèåì ñòðóêòóðû ÿçûêà-ðåöèïèåíòà, îñîáåííîñòåé êîíöåï-
òóàëèçàöèè äåéñòâèòåëüíîñòè íàðîäîì.

Ïðåæäå ÷åì ïåðåéòè ê ïîäðîáíîìó ðàññìîòðåíèþ ôóíêöèîíèðîâàíèÿ àí-
ãëèöèçìîâ ‘áèçíåñ’ è ‘áèäçèíýñó’ â ðóññêîé è ÿïîíñêîé ñèñòåìàõ, ïðîâåäåì
àíàëèç ñëîâàðíûõ äåôèíèöèé ìíîãîçíà÷íîãî ïðîòîòèïà ‘business’.

«Business – 1) the work of buying or selling products or services for money
[ðàáîòà ïî ïîêóïêå è ïðîäàæå ïðîäóêòîâ è óñëóã çà äåíüãè]; 2) an organization
that buys or sells services for money [îðãàíèçàöèÿ, êîòîðàÿ ïðîäàåò ñâîþ ïðî-
äóêöèþ è óñëóãè çà äåíüãè]; 3) something that you have to deal with [äåëî,
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êîòîðûì íåîáõîäèìî çàíèìàòüñÿ]; 4) something that affects or involves a particular
person and no one else [òî, ÷òî êàñàåòñÿ îäíîãî ÷åëîâåêà è íèêîãî äðóãîãî];
5) something that has happened, especially something that has caused problems and
has been continuing for a long time [íå÷òî ïðîèçîøåäøåå, â îñîáåííîñòè, òî
äåëî, êîòîðîå ïðîäîëæàåòñÿ â òå÷åíèå îïðåäåëåííîãî îòðåçêà âðåìåíè è ïðè-
íîñèò íåóäîáñòâà]» [3, ñ. 184] (ïåðåâîä íàø. – À.Ø.).

 «Business – 1) a profit-seeking enterprise or concern [ïðåäïðèíèìàòåëüñêàÿ
äåÿòåëüíîñòü ñ öåëüþ ïîëó÷åíèÿ ïðèáûëè]; 2) an occupation, profession, or trade
[çàíÿòèå, ïðîôåññèÿ èëè êîììåð÷åñêàÿ äåÿòåëüíîñòü]; 3) trade or patronage
[êîììåð÷åñêàÿ äåÿòåëüíîñòü èëè ÷àñòíàÿ ôèíàíñîâàÿ ïîääåðæêà ó÷ðåæäå-
íèé]; 4) a person’s principal concern [îñíîâíàÿ çàáîòà ÷åëîâåêà]; 5) affair or
situation [äåëî èëè ñèòóàöèÿ]; 6) task or duty [çàäàíèå èëè îáÿçàííîñòü];
7) mean business, to be serious in intent [èìåòü ñåðüåçíûå íàìåðåíèÿ]» [4, ñ. 121].

Èòàê, ÿäðî êîíöåïòà ‘áèçíåñ’ ïðåäñòàâëåíî ñëåäóþùèìè êîìïîíåíòàìè:
äåÿòåëüíîñòü, îðãàíèçàöèÿ, ïðèáûëü. Äàííûå êîìïîíåíòû ñâÿçàíû ñëåäó-
þùèì îáðàçîì: îðãàíèçàöèÿ (ñóáúåêò) îñóùåñòâëÿåò êàêóþ-ëèáî äåÿòåëüíîñòü
ïî ïðåäîñòàâëåíèþ òîâàðîâ èëè óñëóã è ïîëó÷àåò çà ýòî äåíåæíóþ ïëàòó.
Ñóáúåêò äåÿòåëüíîñòè ïðè ýòîì îùóùàåò ëè÷íóþ çàèíòåðåñîâàííîñòü â ïðà-
âèëüíîì âûïîëíåíèè êàêîãî-ëèáî çàäàíèÿ è, ñëåäîâàòåëüíî, ñåðüåçíî îòíî-
ñèòñÿ ê äåëó. Äàííûé ôàêò, âèäèìî, îáóñëîâëèâàåò íàëè÷èå ýëåìåíòà ñåðüåç-
íîñòè â ñåìàíòè÷åñêîé ñòðóêòóðå åäèíèöû ‘áèçíåñ’. Îòíîøåíèå íîñèòåëåé
ê êîíöåïòó íåéòðàëüíîå, áëèçêîå ê ïîëîæèòåëüíîìó. Äàííàÿ åäèíèöà ãàðìî-
íè÷íî âïèñûâàåòñÿ â ñèñòåìó ìèðîâèäåíèÿ àìåðèêàíñêîé êóëüòóðû, êîòîðóþ
õàðàêòåðèçóåò, êðîìå âñåãî ïðî÷åãî, èäåÿ ðûíî÷íûõ îòíîøåíèé, ïðåäïîëàãà-
þùèõ ïëàòó çà ïðåäîñòàâëåííûé òîâàð. Ýòà èäåÿ àíãëèéñêîãî ìèðîâîñïðèÿ-
òèÿ âîøëà âìåñòå ñ åäèíèöåé â ðóññêóþ äåéñòâèòåëüíîñòü.

Ëåêñåìà ‘áèçíåñ’ ïîÿâèëàñü â ðóññêîì ñëîâàðå â ïåðâîé ïîëîâèíå äâàäöà-
òîãî âåêà [5, ñ. 34]. Â ñëîâàðÿõ íàõîäèì ñëåäóþùèå îïðåäåëåíèÿ äàííîé ëåê-
ñåìû.

«Áèçíåñ – êîììåð÷åñêàÿ, áèðæåâàÿ è ïðåäïðèíèìàòåëüñêàÿ äåÿòåëüíîñòü,
ïðèíîñÿùàÿ äîõîä, ïðèáûëü; 2) äåëîâàÿ æèçíü, ýêîíîìè÷åñêàÿ äåÿòåëüíîñòü
â îòëè÷èå îò äðóãèõ ñôåð æèçíåäåÿòåëüíîñòè; 3) ïåðåí. ïðåäïðèíèìàòåëü-
ñêàÿ ñôåðà êàê èñòî÷íèê îáîãàùåíèÿ, íàæèâû» [6, ñ. 109].

«Áèçíåñ – ïðåäïðèíèìàòåëüñêàÿ, ýêîíîìè÷åñêàÿ äåÿòåëüíîñòü, ïðèíîñÿ-
ùàÿ äîõîä, ïðèáûëü» [7, ñ. 113].

Èòàê, ÿäðî êîíöåïòà ‘áèçíåñ’ ñîñòàâëÿþò ñëåäóþùèå êîìïîíåíòû: ïðåä-
ïðèíèìàòåëüñêàÿ, ýêîíîìè÷åñêàÿ äåÿòåëüíîñòü, äîõîä. Ïðè ýòîì çà÷àñòóþ
ïîä ïðèáûëüþ ïîíèìàþò ëè÷íîå îáîãàùåíèå. Òàê, âûðàæåíèå «äåëàòü áèç-
íåñ íà ÷åì-òî» ïðåäïîëàãàåò â ðóññêîì ÿçûêå ïîëó÷åíèå ëè÷íîãî äîõîäà ÷å-
ðåç îñóùåñòâëåíèå îïðåäåëåííîé äåÿòåëüíîñòè èëè åå íåîñóùåñòâëåíèå
(Îí äåëàåò áèçíåñ íà çäîðîâüå äåòåé. Âû ìîæåòå äåëàòü áèçíåñ íà íàñòðîåíèÿõ,
ýìîöèÿõ, çàáëóæäåíèÿõ). Íåîáõîäèìî îòìåòèòü, ÷òî äëÿ ðóññêîé ÿçûêîâîé êàð-
òèíû ìèðà õàðàêòåðíîé ÿâëÿåòñÿ èäåÿ î òîì, ÷òî ïëîõî, êîãäà ÷åëîâåê äåé-
ñòâóåò èç ñîîáðàæåíèé ïðàêòè÷åñêîé âûãîäû [8, ñ. 11]. Ïîýòîìó â ýòîì ñëîâå
âûðàæåíà íåãàòèâíàÿ êîííîòàöèÿ.

Ïðè àíàëèçå ïðèìåðîâ èç êîðïóñà ðóññêîãî ÿçûêà [9] ìû ïðèøëè ê âûâîäó
î òîì, ÷òî ïðè óïîòðåáëåíèè ñëîâî ïîëó÷àåò îïðåäåëåííóþ àãåíòèâíîñòü, ïðî-
èñõîäèò îäóøåâëåíèå äàííîé åäèíèöû (ãëîáàëèçàöèÿ ñäåëàëà áèçíåñ íå òîëüêî
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êëþ÷åâûì èãðîêîì ìèðîâîé ýêîíîìèêè, íî è âàæíûì ôàêòîðîì ìèðîâîé ïîëèòè-
êè. Êðîìå òîãî, íàäî ñîçäàòü óñëîâèÿ äëÿ òîãî, ÷òîáû ìàëûé è ñðåäíèé áèçíåñ
âûøåë èç òåíè. Ïðîåêòíûé è èíæèíèðèíãîâûé áèçíåñ ñåãîäíÿ ÷óâñòâóåò ñåáÿ íå
âåçäå õîðîøî). Áîëåå òîãî, â íåêîòîðûõ ñëó÷àÿõ ìû ìîæåì ãîâîðèòü î ìåòîíè-
ìè÷åñêîì ïåðåíîñå íàèìåíîâàíèÿ äåÿòåëüíîñòè íà ãðóïïó ëþäåé, îñóùåñòâ-
ëÿþùèõ åå (íåôòÿíîé áèçíåñ «îñîçíàë» ïî-íîâîìó ñâîþ ñîöèàëüíóþ îòâåòñòâåí-
íîñòü. Êðóïíûé áèçíåñ ñîîòíîñèë áû ñâîè èíòåðåñû ñ èíòåðåñàìè îáùåñòâà.
Íî ïî÷åìó îá ýòîì íå çíàåò áèçíåñ? Îòñþäà âûòåêàåò è ïîðîé íèçêèé óðîâåíü
ðàáîòû, è êîððóïöèÿ, è îòñóòñòâèå õîðîøèõ ïðîôåññèîíàëîâ, êîòîðûõ ïðèáèðà-
åò ê ñâîèì ðóêàì áèçíåñ). Êðîìå òîãî, ñëîâî ‘áèçíåñ’ â ðóññêîì ÿçûêå ñîîòíî-
ñèòñÿ ñ îïðåäåëåííûì ìåñòîì, â êîòîðîå ÷åëîâåê ìîæåò ïîéòè (Ìíîãèå âûñ-
òóïàâøèå óòâåðæäàëè, ÷òî ïîøëè â áèçíåñ íå çà äëèííûì ðóáëåì, à îò áåçûñõîä-
íîñòè, òàê êàê íàéòè äîëæíîñòü ïî ñïåöèàëüíîñòè íåâîçìîæíî). Èç âûøåñêà-
çàííîãî ñëåäóåò, ÷òî åäèíèöà ‘áèçíåñ’ ïðèîáðåòàåò áîëüøóþ àêòèâíîñòü ïî
ñðàâíåíèþ ñ àíãëîÿçû÷íûì ïðîòîòèïîì. ‘Áèçíåñ’ ïîðîé ñîçäàåò âïå÷àòëåíèå
æèâîé ñóùíîñòè, íå çàâèñÿùåé îò ÷åëîâåêà.

Ãîâîðÿ îá îòíîøåíèè ðóññêèõ ëþäåé ê ñëîâó ‘áèçíåñ’ è ê âûðàæàåìîìó èì
ïîíÿòèþ, íåîáõîäèìî îòìåòèòü, ÷òî, ñîãëàñíî äàííûì «Ðóññêîãî àññîöèà-
òèâíîãî ñëîâàðÿ» [10, ñ. 15], àíàëèçèðóåìàÿ åäèíèöà ÿâëÿåòñÿ ðåàêöèåé
ê ñëåäóþùèì ñòèìóëàì: «ñäåëêà, äåëî, ïðîäàæà, ÷àñòíûé, Àìåðèêà, áîãàò-
ñòâî..., âûãîäà, äåëüíûé, êðàñòü, ìàëûé, ìèëëèîíåð, êèäàòü, ðóññêèé...». Ïðè
ýòîì òîò, êòî çàíèìàåòñÿ áèçíåñîì, áèçíåñìåí, àññîöèèðóåòñÿ ó ðóññêèõ
ñî ñëåäóþùèìè åäèíèöàìè: «êàïèòàëèñò, áåçäåÿòåëüíîñòü, áîãàòûé, äåëî-
âîé, äåÿòåëü, êðóòîé, ìîëîäåö, íà÷èíàþùèé, îòñòàëûé, ÷åñòíûé» [10, ñ. 15].

Èòàê, â ñîçíàíèè ðóññêèõ ëþäåé åäèíèöà ‘áèçíåñ’ âûçûâàåò àññîöèàöèè
ñ çàïàäíûìè ðåàëèÿìè (Àìåðèêà, êàïèòàëèñò), ñ îïðåäåëåííîé äåÿòåëüíîñ-
òüþ (äåëî, ïðîäàæà, ñäåëêà) èëè áåçäåÿòåëüíîñòüþ, ñ âîðîâñòâîì (êèäàòü,
êðàñòü) è íåïîðÿäî÷íîñòüþ. Ïðè ýòîì ñëîâîñî÷åòàíèå ‘÷åñòíûé áèçíåñìåí’
ïðåäïîëàãàåò, ÷òî â ñàìîé ëåêñåìå ‘áèçíåñìåí’ ñîäåðæèòñÿ óêàçàíèå íà íå÷å-
ñòíîñòü ÷åëîâåêà. Îïðåäåëåííîå ïîíèìàíèå ‘áèçíåñà’ êàê äåÿòåëüíîñòè «íå-
÷èñòîïëîòíîé» ïðîÿâëÿåòñÿ â óïîòðåáëåíèè äàííîé ëåêñåìû. Íàïðèìåð,
â ïðåäëîæåíèè Îíà ïåðåñòàåò ïîíèìàòü, ãäå çàêàí÷èâàþòñÿ áëàãèå íàìåðåíèÿ
è íà÷èíàåòñÿ áèçíåñ, íåðàçáîð÷èâûé â ñðåäñòâàõ. Â ñâåæåé íåìåöêîé ãàçåòå åñòü
òàêàÿ îöåíêà: íà 95 ïðîöåíòîâ «÷åñòíûé ðóññêèé áèçíåñ» ïîñòðîåí íà ïðîäàæå
ñûðüÿ, íà 5 ïðîöåíòîâ – âñå æå íà êðèìèíàëå, ñëîâî ‘áèçíåñ’ ïðåäñòàåò êàê
íå÷òî áåñïðèíöèïíîå, íå÷èñòîå. Ñ äðóãîé ñòîðîíû, áèçíåñ àññîöèèðóåòñÿ
ó ðóññêèõ ëþäåé ñ ÷åì-òî ïîëîæèòåëüíûì, ïðåñòèæíûì, ëó÷øåãî êà÷åñòâà.
Òàê, åäèíèöà ‘áèçíåñ-êëàññ’ îáîçíà÷àåò «ìåñòà âûñøåãî ðàçðÿäà â ñàìîëåòå,
ïîåçäå, ïðåäíàçíà÷åííûå äëÿ áèçíåñìåíîâ» [6, ñ. 109]. Àíãëèéñêàÿ æå ëåêñå-
ìà ‘business class’ óêàçûâàåò íà ìåñòà, êîòîðûå ïî óðîâíþ êîìôîðòíîñòè
è âåëè÷èíå öåíû íàõîäÿòñÿ ìåæäó ýêîíîìè÷åñêèì è ïåðâûì êëàññàìè. Ïî-
äîáíîå ïðîòèâîðå÷èâîå îòíîøåíèå ê ñëîâó ‘áèçíåñ’ ìîæíî êî âñåìó ïðî÷åìó
îáúÿñíèòü íåäîñòàòî÷íûì ðàçâèòèåì äàííîé ýêîíîìè÷åñêîé ñôåðû â Ðîññèè
(ó íàñ áèçíåñ ìîëîäîé). Â ïðîöåññå ðàçâèòèÿ áèçíåñà â íàøåé ñòðàíå, âèäèìî,
äàííîå ïîíÿòèå áóäåò ïðèîáðåòàòü âñå áîëåå ÷åòêèå ãðàíèöû.

Ïåðåéäåì ê àíàëèçó ëåêñåìû ‘áèäçèíýñó’ â ðàìêàõ ÿïîíñêîãî ÿçûêà è âîñ-
òî÷íîé êóëüòóðû. Àíãëèöèçì îáëàäàåò â ñèñòåìå-ðåöèïèåíòå ñëåäóþùèìè
çíà÷åíèÿìè.
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«Áèäçèíýñó – ðàáîòà, ïðîôåññèÿ, äåÿòåëüíîñòü, òîðãîâëÿ, êîììåðöèÿ [ñè-
ãîòî, ñ¸êóã¸:, äçèã¸:, ñ¸:áàé]; 2) ðàáîòà, êîòîðóþ íåëüçÿ ñìåøèâàòü ñ ëè÷íûìè
÷óâñòâàìè, è êîòîðàÿ íàöåëåíà íà ïîëó÷åíèå ïðèáûëè [êîäçèíòýêèíà êàíä-
ç¸:î ìàäçèýçóíè ðèýêèíî öóéêþ:íîìèî ìîêóòýêèòîñèòý ñóñóìýðó ñèãîòî]» [11].

«Áèäçèíýñó – 1) ðàáîòà, äåÿòåëüíîñòü [ñèãîòî, ñ¸êóã¸:]; 2) äåëî, êîíòîðñ-
êàÿ (êàíöåëÿðñêàÿ, àäìèíèñòðàòèâíàÿ) ðàáîòà, ïðåäïðèíèìàòåëüñòâî [ã¸:ìó,
äçèìó, ý:ã¸:]; 3) ðàáîòà, äåÿòåëüíîñòü, íàöåëåííàÿ íà ïîëó÷åíèå ïðèáûëè
(íàæèâû)» [12, ñ. 478].

Â ñëîâàðå ñèíîíèìîâ ‘áèäçèíýñó’ ðàññìàòðèâàåòñÿ êàê åäèíèöà, ñîîòíîñè-
ìàÿ ñ ëåêñåìàìè ‘ñ¸êó’, ‘ñ¸êóã¸:’, ‘ñèãîòî’, ‘ý:ã¸:’, ‘íàðèâàé’ è îáúÿñíÿåòñÿ êàê
ñëîâî, êîòîðîå, íàðÿäó ñî çíà÷åíèåì «ðàáîòà, ïðîôåññèÿ èëè ïðåäïðèÿòèå
[ñèãîòî, ñ¸êóã¸:, äçèã¸:]», îáëàäàåò ñåìàíòèêîé «ïðåäïðèíèìàòåëüñòâî, òîðãîâ-
ëÿ (êîììåðöèÿ), êîììåð÷åñêàÿ ñäåëêà [ý:ã¸:, ñ¸:áàé, ñ¸:òîðèõèêè]» [13, ñ. 442].

Èòàê, â ÿäðå ÿïîíñêîãî çàèìñòâîâàíèÿ íàõîäÿòñÿ êîìïîíåíòû «äåëî, ðà-
áîòà» (íå îòäûõ), íàïðèìåð, Ê¸: âà áèäçèíýñóäý î:ñàêàý êèìàñèòà [ß ïðèåõàë
â Îñàêó ïî äåëó (ïî ðàáîòå)]. Äàííàÿ åäèíèöà òàêæå óêàçûâàåò íà ñäåëêó,
íàïðèìåð, Áèäçèíýñó ãà ñý:ðèöóñèòà [Ñäåëêà îñóùåñòâèëàñü]. Êðîìå òîãî, äàí-
íîå ñëîâî îáîçíà÷àåò êîììåð÷åñêóþ, ýêîíîìè÷åñêóþ äåÿòåëüíîñòü â öåëîì:
íàïðèìåð, áèäçèíýñóêàéíèîéòåâà.... [â ìèðå áèçíåñà].

×àñòü ñåìàíòè÷åñêîé õàðàêòåðèñòèêè «ðàáîòà, êîòîðóþ íåëüçÿ ñìåøèâàòü
ñ ëè÷íûìè ÷óâñòâàìè, è êîòîðàÿ íàöåëåíà íà ïîëó÷åíèå ïðèáûëè», ñîäåð-
æèò óêàçàíèå íà îòñóòñòâèå ÷åëîâå÷åñêèõ ýìîöèé ïðè âåäåíèè áèçíåñà, âîø-
ëî â çíà÷åíèå åäèíèöû ‘áèäçèíýñóðàéêó’ (îò àíãë. businesslike), êîòîðîå,
â îòëè÷èå îò ñâîåãî ïðîòîòèïà, îïðåäåëÿåòñÿ êàê «äåëîâîé, õîëîäíûé, ñóõîé
[äçèìóòýêèäý öóìýòàé, äîðàé]» [14, ñ. 52]. Òàêèì îáðàçîì, â ÿïîíñêîì ÿçûêå
äàííàÿ åäèíèöà ïîëó÷èëà íåñêîëüêî íåãàòèâíóþ îêðàñêó.

×åëîâåê, êîòîðûé èìååò îòíîøåíèå ê ÿïîíñêîìó ïîíÿòèþ ‘áèäçèíýñó’,
ïîëó÷èë íàçâàíèå ‘áèäçèíýñóìàí’. Çäåñü íóæíî îòìåòèòü íåñîîòâåòñòâèå ÿïîí-
ñêîé åäèíèöû àíãëèéñêîìó ïðîòîòèïó. Òàê, â àíãëèéñêîì ÿçûêå ëåêñåìà
‘businessman’ îáëàäàåò ñåìàíòèêîé «1) ÷åëîâåê, ðàáîòàþùèé â áèçíåñå, îñî-
áåííî äèðåêòîð (íà÷àëüíèê, ìåíåäæåð) [a man who works in business, especially
a manager]; 2) ÷åëîâåê, èñêóñíî óïðàâëÿþùèé ôèíàíñîâûìè äåëàìè [a man
who is good at dealing with financial matters]» [3, p. 184] (ïåðåâîä íàø. – À.Ø.).
ßïîíñêàÿ åäèíèöà ‘áèäçèíýñóìàí’ îáû÷íî ñîîòíîñèòñÿ ñî ñëîâîì ‘êàéñÿ-
èí’ è óêàçûâàåò íà ðàáîòíèêà òîðãîâîé ôèðìû [13, ñ. 453]. Òàê, ïðåäëîæå-
íèå Âàòàñè âà áèäçèíýñóìàí äåñó, ñêîðåå âñåãî, áóäåò ïåðåâåäåíî êàê ß ðàáî-
òàþ â òîðãîâîé êîìïàíèè (ß ñëóæàùèé òîðãîâîé êîìïàíèè). Çíà÷åíèå, ñîîò-
âåòñòâóþùåå àíãëèéñêîé åäèíèöå, ïåðåäàåòñÿ ñ ïîìîùüþ ñëîâà ‘äçèöóã¸:êà’
[15, ñ. 1211].

Êàê óæå óïîìèíàëîñü, ÿïîíñêèé ÿçûê àêòèâíî èñïîëüçóåò çàèìñòâîâàííûå
åäèíèöû äëÿ îáðàçîâàíèÿ òàê íàçûâàåìûõ «ïñåâäîàíãëèöèçìîâ», «ïñåâäîçàèì-
ñòâîâàíèé». Ëåêñåìà ‘áèäçèíýñó’ íå ÿâëÿåòñÿ èñêëþ÷åíèåì è ó÷àñòâóåò â îáðàçî-
âàíèè, ê ïðèìåðó, ñëåäóþùèõ ñëîæíûõ ñëîâ: ‘áèäçèíýñóõîòýðó’, ‘áèäçèíåñóý-
ðè:òî’, “áèäçèíýñóòÿíñó’ è òàê äàëåå. Ðàññìîòðèì ïîäðîáíåå êàæäîå èç íèõ.

Çíà÷åíèå åäèíèöû ‘áèäçèíýñóòÿíñó’ (îò àíãëèéñêîãî business+chance) ìî-
æåò áûòü âûâåäåíî èç ñåìàíòèêè åãî êîìïîíåíòîâ è çâó÷èò ñëåäóþùèì îáðà-
çîì: «óäîáíûé ìîìåíò äëÿ îñóùåñòâëåíèÿ ñäåëêè, äëÿ îðãàíèçàöèè áèçíåñà,
äëÿ òîðãîâîé îïåðàöèè è òàê äàëåå, âîçìîæíîñòü ñîçäàíèÿ ïðåäïðèÿòèÿ [äçè-
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ã¸:ÿòîðèõèêèíî êèêàé, ñ¸:êè, êèã¸:íî êàíî:ñý:] [11]. Åäèíèöà ‘áèäçèíýñóýðè:-
òî’ (àíãë. business+elite) ñëóæèò äëÿ îáîçíà÷åíèÿ ñïîñîáíûõ, îñîáî îòëè÷èâ-
øèõñÿ êîíòîðñêèõ (êàíöåëÿðñêèõ, àäìèíèñòðàòèâíûõ) ðàáîòíèêîâ íà ïðå-
ñòèæíîì ïðåäïðèÿòèè. Åäèíèöà ‘áèäçèíýñóìàíà:’ èìååò çíà÷åíèå «ïðàâèëà
ïðèëè÷èÿ è ïîâåäåíèÿ ñëóæàùèõ [êàéñÿèíòîñèòýíî ðý:ãèñàõî:]». Ëåêñåìà ‘áèä-
çèíýñóõîòåðó’ óêàçûâàåò íà íåäîðîãóþ ãîñòèíèöó, ïðåäíàçíà÷åííóþ äëÿ îñ-
òàíîâêè â íåé ðàáîòíèêîâ ïðåäïðèÿòèé, ïðèåõàâøèõ êóäà-ëèáî ïî êîìàíäè-
ðîâêå, è íàõîäÿùóþñÿ â ëåãêîäîñòóïíîì ìåñòå [11]. Ïî ñëîâàì Ìàñàñèãý ßìà-
äà, ëåêñåìà ‘áèäçèíýñó’ â ñî÷åòàíèè ñ äðóãèìè ñëîâàìè èìååò çíà÷åíèå «îò-
íîñèòåëüíî íåäîðîãîé» [14, ñ. 52].

Ïðè ðàññìîòðåíèè ðàçâèòèÿ ñåìàíòè÷åñêîé è ñìûñëîâîé ñòðóêòóðû àíã-
ëèöèçìà â ÿïîíñêîé ñèñòåìå íåîáõîäèìî ó÷èòûâàòü ñòàáèëüíîñòü è ÷åòêóþ
îðãàíèçàöèþ ÿïîíñêîé ýêîíîìèêè, â êîòîðîé äîâîëüíî ñëîæíî íà÷àòü íîâîå
äåëî, îðãàíèçîâàòü êîíêóðåíòîñïîñîáíîå ïðåäïðèÿòèå. Äàííàÿ íèøà óæå äî-
ñòàòî÷íî ðàçâèòà è çàíÿòà ÿïîíñêèìè óïðàâëåíöàìè. Áîëåå òîãî, â ñîçíàíèè
ÿïîíöåâ ñóùåñòâóåò âèäåíèå îðãàíèçàöèè, îñíîâàííîé íà ïðèíöèïå èåðàð-
õè÷íîñòè è ïðîäâèæåíèÿ ïî êàðüåðíîé ëåñòíèöå. ×åëîâåê äîëæåí äîñëóæèòü-
ñÿ äî íà÷àëüñòâóþùèõ ïîñòîâ. Ïîýòîìó âûðàæåíèå ‘start your own business’ íå
ñîâñåì òèïè÷íî äëÿ ïñèõîëîãèè æèòåëåé Âîñòîêà. Âñëåäñòâèå ýòîãî, â ÿçûêå-
ðåöèïèåíòå åäèíèöà óòðàòèëà óêàçàíèå íà óïðàâëåíèå êàêèì-ëèáî ïðåäïðèÿ-
òèåì, îðãàíèçàöèþ äåëà è ñòàëà îáîçíà÷àòü âûïîëíåíèå îïðåäåëåííîé ðàáî-
òû, îñóùåñòâëåíèå ñäåëîê è òàê äàëåå. Ýòî ñëîâî óêàçûâàåò íå íà ñîçäàíèå
÷åãî-ëèáî íîâîãî, à, ñêîðåå, ïðîäîëæåíèå, ðàçâèòèå óæå ñóùåñòâóþùåãî.

Èòàê, àíãëèöèçì ‘áèçíåñ’, çàèìñòâîâàííûé â ðóññêóþ ðåàëüíîñòü ñ èäååé
àìåðèêàíñêîé êóëüòóðû î òîì, ÷òî çà òîâàðû è óñëóãè íåîáõîäèìî ïëàòèòü,
ïîëó÷èë íåãàòèâíóþ îêðàñêó ïîä âëèÿíèåì ðóññêîé êàðòèíû ìèðà, äëÿ êîòî-
ðîé õàðàêòåðíà îòðèöàòåëüíàÿ îöåíêà äåéñòâèé ÷åëîâåêà èç ñîîáðàæåíèÿ
ïðàêòè÷åñêîé âûãîäû. Êðîìå òîãî, ñëîâî ‘áèçíåñ’ ïðèîáðåëî áîëüøóþ àãåí-
òèâíîñòü ïî ñðàâíåíèþ ñ ïðîòîòèïîì. Âñëåäñòâèå òîãî, ÷òî ÿïîíñêèé ÿçûê
è êóëüòóðà çàèìñòâóþò íåîáõîäèìûå èíîðîäíûå îáúåêòû äëÿ ñîçäàíèÿ ñîá-
ñòâåííûõ ýëåìåíòîâ, â äàííîé ñèñòåìå áûëè îáðàçîâàíû ñëåäóþùèå åäèíè-
öû èç àíãëèéñêîé ëåêñåìû ‘business’: ‘áèäçèíýñóõîòýðó’, ‘áèäçèíåñóýðè:òî’,
“áèäçèíýñóòÿíñó’. Ââèäó ÷åòêîé ñòðóêòóðèðîâàííîñòè ÿïîíñêîé ýêîíîìèêè
è âçãëÿäà ÿïîíöåâ íà îðãàíèçàöèþ êàê ñèñòåìó, îñíîâàííóþ íà ïðèíöèïå
èåðàðõè÷íîñòè è ïðîäâèæåíèÿ ïî êàðüåðíîé ëåñòíèöå, ðàññìàòðèâàåìîå çà-
èìñòâîâàíèå ñòàëî ñëóæèòü äëÿ îáîçíà÷åíèÿ äåÿòåëüíîñòè îôèñíûõ ðàáîò-
íèêîâ êàêîãî-ëèáî ïðåäïðèÿòèÿ, à íå óïðàâëåíöåâ.

Èç âñåãî âûøåñêàçàííîãî ìîæíî ñäåëàòü âûâîä î òîì, ÷òî ýëåìåíòû ÷óæîãî
ÿçûêîâîãî ñîçíàíèÿ, ïðèíåñåííûå â ñèñòåìó âìåñòå ñ çàèìñòâîâàííîé åäèíè-
öåé, ìîãóò èçìåíÿòüñÿ â òîé èëè èíîé ñòåïåíè ïîä âëèÿíèåì ñòðóêòóðû ÿçû-
êà-ðåöèïèåíòà, îñîáåííîñòåé êîíöåïòóàëèçàöèè äåéñòâèòåëüíîñòè íàðîäîì.
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CHANGES IN THE DEEP LAYER OF BORROWING AS A REPRESENTATION
OF REALITY CONCEPTUALIZATION BY THE RECEIVING NATION

The article dwells upon the problem of changes in the conceptual
layer of borrowing under the influence of reality conceptualization
by the receiving nation. The analysis of Russian and Japanese
borrowings, the prototype of which is the word ‘business’, shows,
how elements of foreign linguistic consciousness, brought into a
language together with a unit, adapt to the features of the
conceptualization of reality by people.

Key words: lexical borrowing, conceptualization features, concept,
worldview interaction, semantic assimilation.
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